Byl

Qi AN, R

SNAG CONFCOMMERCIO

CATANIA

Catania .1i 20/11/2009

Spett.le

FIEG ROMA

c.a.prof. Alessandro Frignone
Via Piemonte,64

00187 ROMA

FIEG MILANO

c.a. dott Ennio Mazzei
Via Petrarca, 6
20123 Milano

e.p.c.
S.N.A.G-confcommerci
Via Sen Vito 24 Milano

Commissione Provinciale di Agrigento
¢/o Domenico Sanfilippo Editore Spa
V.le Odorico da Pordenone 50-95126 Ct

Ventura Giuseppe :
Via X Strada Zona Industriale-95128 Ct

A.D.S Maria Barone
Via F.Gorgone 47 — 95124 Catania

Facendo seguito alla vostra lettera vi annuncio che in data 11 novembre 2009 presso la sede della
confcommercio di Catania ¢ stata indetta una conferenza stampa dove alla presenza di tutte le
emittenti private ¢ alla presenza delle testate giomalistiche che operano nelia mia isola ho esposto le
iniziative che la struttura locale da me rappresentata pone in atto al fine di rendere pit funziorale e
pilt adeguata alle attuali condizioni sociali ¢ congiunturali .

Mi sembra doveroso farvi presente che oltre 1a non adeguatezza delle testate altovendenti ,quello
che sta mettendo in crisi novecento famiglic che operano nella mia citth e 1’eccessiva fornitura di
prodotti pseudo periodici, dove a volte la resa sfiora il settanta percento, con la conseguenza di
rese estremamente difficoltose,creando danni economici alle edicole , sia all’esposizione di quelie
testate realmente editoriali |



Durante la conferenza stampa il malumore della categoria ¢ stato riportato nelle principali testate
giomalistiche, quindi non posso esimermi nel continuare lo stato di agitazione,non prendendo in
considerazione la vostira lettera, per rispetto e dignitd che questo sindacato ha sempre espresso nei
confronti dei propri associati.

Vi invito a visitare qualsiasi edicola che opera nella mia citta per rendervi conto della realta che
stiamo vivendo e se vi & gradita la mia presenza in sede delle agenzie di distribuzione locati do la
mia massima disponibilita . |

Per vostra maggiore conoscenza vi invio una parte degli articoli usciti dopo la conferenza stampa.
SPERANDO IN UN INCONTRO LOCALE porgo distinti saluti.

—

Sede Via Mandra 8-95124 Catania Tel 095 7310729 — fax 095 356211
Tl presidente Salvo Lo Bianco Tel 095 507266 — fax 095431852 cell 3495161491 3935515259
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EDICOLANTI SNAG IN AGITAZIONE, A CATANIA ARRIVA POCO PRODOTTO EDITORIALE
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CATANIA - In seguito allo stato di agitazione proclamato dagli edicolanti della
provincia di Catania aderenti allo SNAG — Confcommercio come forma di protesta per la
scarsa distribuzione di prodotto editoriale “Alto Vendente”, mercoledi 11 novembre alie
ore 10.30 presso la sede della Confcommercio di Catania in Via Mandra 8, si terra una
conferenza stampa per spiegare all’'opinione pubblica i motivi che stanno mettendo in
ginocchio la categoria.

il problema della resa media troppo alta, infatti, non ha trovato ancora una soluzione. Le
edicole sono sempre piu riempite di prodotto editoriale invendibile mentre quelio
vendibile scarseggia, rendendo complicata la gestione aziendale e intaccando
fortemente le economie delle edicole. Da qui il grido d’allarme per il futuro sempre pil
incerto degli edicolanti, nonostante le forti e ripetute proteste verso i distributori rimaste
inascoltate.
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EDICOLANTI SNAG

Domani conferenza stampa alla Corifcommercio
per spiegare i motivi dello stato di agitazione

In seguito allo stato di agitazione che & stato proclamato
dagli edicolanti della provincia di Catania aderenti allo
Snag - Confcommetcio, come forma di protesta per la
scarsa distribuzione di prodotto editoriale «Alto Venden-
“ter, domani mattina, con orario fissato alle 10.30, presso la
sede della Confcornmercio di Catania in Via Mandra 8, si
terti una conferenza stampa per spiegare all'opinione
pubblica i motivi che stanno mettendo in ginocchio la ca-
tegoria. .

Il problema della resa media troppo altd, infatti, nion ha
frovato ancora una soluzione. :

Le edicole sono sempre piil riempite di prodotto edito-
riale invendibile mentre quello vendibile scarseggia, Ten-
dendo complicata la gestione aziendale e intaccando for-
temente le economie delle edicole,

Da qui, dunque, il grido d'allarme per un futuro che per
la categoria degli edicolanti continua a essere sempre pil
incerto, nonostante le forti e ripetute proteste nei confron-
ti dei distributori. Proteste, ribadisce la categoria, eviden-
‘temente rimaste inascoltate.
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Da lunedi sara stato d'agitazione per le oltre 160 edicole della provincia
di Catania aderenti allo SNAG - Confcommercic. Motivo: carenza di
prodotti editoriali in edicola!

COnFeommere

Se manterranno la decisione di protestare contro gli editori, sordi alle foro

richieste di interlocuzione, gli edicolanti rimanderanno indietro i prodoiti
Einvenduti, non garantiranno le aperture domenicali, I'orario continuato nei
giorni feriali e non assicureranno al lettore il suo quotidiano.

a T . : Da circa quattro anni le edicole della provincia di Catania ricevono
montagne di "marciume”, cosi defmsce tutli quei prodotti che di editoriale hanno ben poco o roba imbustata
appositamente per essere riciclata, il presidente dello SNAG provinciale Salvo Lo Bianco, che stamattina ha spiegato alla
stampa il malessere che serpeggia all'internc della categoria.

“In edicola arriva un numero limitatissimo di prodotti “alfovendenti™ spiega Lo Bianco - non dovuto alla scarsa
professionalitd degli edicolanti ma a strategie definite dagli editori, i quali determinanc, in base alla proprie esigenze, i
quantitativi da inviare. Cid provoca un forte disagio per i lettori ma soprattutto una crisi del settore, poiche gia circa '80%
degli edicolanti non riesce pit a pagare i distributori. La presenza di tanto, troppo, prodotto editoriale non vendibile rende
complicata la gestione aziendale e intacca fortemente le economie delle edicole.”.

Per prodotti ailtovendenti, quelli che consentono a un'edicola di sopravvivere, si intendono quotidiani, rotocalchi
settimanali, collezioni col primo numero venduto a basso prezzo proprio per incentivare il cliente a continuare la raccolta.
Si verifica perd, con le collezioni, che in seguito I'editore riduce le forniture costringendo il lettore a bypassare 'edicolante
e a softoscrivere un abbonamento direttamente con la casa editrice. E mentre le imprese colano a picco per il poco
venduto, paradossalmente si lamenta la clientela quando in edicola non trova questa o quella stampa ad alta lettura, come
se la colpa di certe mancanze fosse dell'edicolante.

“Noi guadagniamo solo sui giornali che vendiamo - spiega il presidente Lo Bianco - e siamo ben felici di venderne quanti
pil & possibile. Non ci piace invece, ricevere tanti giornali € doverne restituire oltre il 60% invenduti. Il cliente-lettore, noi
non c¢e |o vorremmo fare scappare mat.

Le nostre edicole — continua Lo Bianco - sono diventate sgabuzzini pieni di marciume. Arrivano in quantita ilimitata
prodotti invendibili che ci creano grandi difficolta per fare la resa. Se V'accordo nazionale prevede che fedicola ottimale
abbia una resa de! 35/40% in provincia di Catania siamo arrivati al 65/70%. Non comprendiamo il cambio di rotta degli
editori, perché solo a loro & imputabile il nostro stato di crisi. Mancano comunicazione e collaborazione tra editori,
distributori ed edicolanti. Abbiamo pill volte sollecitato incontri con gli editori che per noi restano entita astratte in quanto
abblamo contatti solo con i distributori. Da anni non vediamo gli ispettori nelle nostre edicole. Noi non possiamo scegliere
il pradotto da vendere ma chiediamo, nel rispetto del contralto nazionale, che |'editore quantifichi e il distributore locale
invii un numero di copie rapportato a quelle vendute™.

Conti alla mano risulta cosi che la resa dei prodotti altovendenti & del 10/15 % mentre quella di quello definito marciume &
del 60%. Nelle oltre 900 edicole di Catania e provincia, che danno lavoro a circa 2.500 addetti, si & registrato un calo
diffusionale complessivo del 30%.

LTHA0 AGGIORNAMENTO { MERCOLED! 11 NOVEMBRE 2009 13:21)
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«In crisi per I'invenduto»
Edlcolantl in agltazmne

Nella fotoa
fianco, a sinistra il
:presidente
‘provinciale Snag
' Confcommercio,
Salvo Lo Blaico,
- el presidente di
Conf:ommerclo
Catanla Riccardo
; Galimbertl. .
: spiegano imotivi
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20 proprio per incentivare il cliente a
continuare la raccolta. Si verifica perd,
con le collezioni, che in seguito l'edito-
re riduce le forniture costringendo il
lettore a bypassare I'edicolante e a
sottoscrivere un abbonamento diret:

vatial 65/70%. Non ¢ Janje)

‘biamo piil

cambio di fotta degli 1
solo aloro & imputabileilnos ,
di crisi, Mancano: comumcazmne e

collabora-
zione- tra.’
editpri, di-
stributori -
ed edico-
lanti. “Ab-'

«'Troppl prodott1
“die 1tor1ale
ha-nno poco»

volte sol- ~
Jecitato incontri cott gh edlton che per’
noi restano entitd-astratte it quanto

abbiamo contattl solo'coni distributo-

ri: Noi non possiamo scegliere il pro-
dotto da vendere ma chiédiamo, nel
rispetto del contratto nazionale, ctie
l'editore quantifichieil distributore lo-
cale invii un numero di copie rappor-

. tato a quelle vendutes,

Conti alla mano risulta cosi che la

‘resa dei prodotti altovendenti & del
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danno lavoro a circa 2,500 addetti, si &
registrato un calo diffusionale com-
plessivo del 30%,
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La pro‘testa degl‘ljedl.colantl:
troppi prodotti invendibili

wes Dalunedisari stato d'agita-
zione per le oltre 160 edicole del-
la’ provincia aderenti allo
Snag-Confcommercio, Motivo:
«Carenza di prodotti editoriali in
edicolar. Se mariterranno la deci-
sione di protestare contro gli edi-
tori, sordi-alle loro richieste; gli
edicolanti rimanderanno indie-
tro i prodotti invenduti, non- ga-
rantiranno lé aperture domeni-
cali, Porario continuato néi gior-
ni feriali e non assicureranno al
lettore il suo quotidiano. Da cir-
ca quattro anni le edicole della

provincia ricevono montagne di

«marciumen, cosi definisce tutti
quei prodotti che di editoriale
hanno ben poco, il presidente
dello Snag provinciale Salvo Lo

Bianco, che si & fatto portavoce
del malessere che serpeggia all’
interno della categoria. «In edico-
la arriva-un numero Lmitatissi-
mo di prodotti "altovendenti” -
spiega Lo Bianco - non dovutoal-
la scarsa - professionalita degli
edicolantimaa 'strategie definite
dagli editori, i quali deteérmina-
no, in base alla proprie esigenze,
iquantitativi da inviare. Cid pro-

voea un‘forte disagio perilettori |

ma soptattutto una crisi del set-
tore, poiché gix circa I'80% dégli
edicolanti non riesce pit1 a paga-
re i distributoti. La presenza di
tanto, troppo, prodotto editoria-
le nonvendibile rende complica-
ta la gestione aziendale»r.("mrsY
MARIANGELA SCANDURRA
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Da lunedi sara sta’co d’ag1ta o

ne per le oltre 160-edicole della
provincia di ‘Catania aderenti

“allo . Snag-Confcommiercio.

Motivo: carenza- di -prodott
editortaliin edicolal-

Se manterranno la decisione
di protestare contro gli editori,

sordi alle lororichieste di intet-

locuzione, gliedicolanti riman-
deranno indietro i prodotti in-
venduti, non -garantiranno. le
aperture domenicali, T'oraric
continuato nei giorni fetiali e

non assictireranno al lettore il

SUO quotld1ano

Da circa quattro anni le edi-’

cole della provincia di Catania
ricevono montagne di “marciu-
me”, cosi definisce tutti quei
prodotti che di editoriale han:
no ben poco o roba imbustata
appomtamente per essere rici-

“clata, il presidente dello Snag

provinciale Salvo Lo Bianco,
che ieri mattinahaspiegato alla
stampail malessere che serpeg-
gia allinferno della categoria..

- “Inedicola arrivaunnumero
limitatissimo di prodotti “alto-
vendenti” - spiega Lo Bianco -

Tel. 095.7306311 / Fax 095. 322085 ' mfoopubhkompass it

- non-dovirto alla scarsa profes-' )

sionalitd-degli édicolanti ma a

‘strategiedefinite daglieditors; i
" quali determmano, in base alla

propiie-esigenze, i quantitativi -

. dainviare. Cid provocaunforte

disagio per i lettori ma soprat-
tutto una crisi-del settore, poi-
ché gi circa 1'80% degh edico-

. lanti nion riesce pitt a pagare i

distributori. La présenzaditan-
to, troppo, prodotto editoriale
nonvendibile rende complica-

-tala gestione-aziendalé eintac--

ca fortemente le economie del-
leedicolé”.

Per prodotti altovendentl
quelli che consentono a un'edi=
cola di sopravvivere, si inten-
dono quotidiani, rotocalchiset-
timanali, collezioni col primo
numero venduto a basso prez-
zo proprio per.incentivare il
cliente & continiiare laraccolta.
8i vérifica perd, con le collezio-
ni; chein seguito Peditore ridu-
ce l¢ forniture costringendo il
lettore a bypassare Iedicolante
e a sottoscrivere un abbona-
mentodiréttamente conlacasa
editrice. «
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$NAG.Rimesse a rischio

Edicolanti

in sciopero
Boicottati
gli «allegati»

Mariangela Scandurra

eea Primo giomo di protesta, feri,
per i 160 edicolanti. aderenti allo
Snag-Confcomumercio. C'& chinon
ha garantito gli orari di chiusura e
apertura e chi invece ha vendute i
quotidiani senza allegati. Appesa,
in tutte le-edicole; la locandina a
spiegare ai clienti i motivi del dis-
servizio. Da 4 anni scarseggiarno i
prodotti "hltovendent_e" scioéquel-
li pii facilmente vendibiii. Una si-
tuazione, che sta mettendo in gi-
nocchiol'interacategoria. "Pitivol-
te abbiamo chiesto - dice Salvo Lo
Bianco, presidente$nag - ur incon-
tro con i distributori locali, ma
niente. Tra nioi & loro ¢'& un' muro.
Cosiabbiamo deciso dipassare dal-
leparole ai fatti. Se questa settima-
na non ricevereme una risposta
dai distributori o editori adottere-
mo altreazioni di protesta: non pa-
gheremo gliestratti conto ed inizie-
remo a fare la cosiddetta resa a
"specchio” e cioé rimanderemoin:
dietro al-distributore tatto quello
che non ciserve. Il cliente deve tro-
vare il suo quotidiano e non titto
guesto " marciume”. I nostri punti
vendita stanno lentamente diven-
tando veri e propri depositi".Mrs®)




